
Pitchen?



https://www.youtube.com/watch?v=dCANT0nG3bY


GAAT HET DAN 
ALLEEN OVER 
VERKOPEN?



https://www.youtube.com/watch?v=2sE5UXVIkz0






Meest gemaakte fouten tijdens een pitch

• Verkopen

• Te lang

• Moeilijke pitch

• Manipuleren van data

• Slechte research & onderschatting

• Name dropping

• Oneerlijkheid

• Zonder voorbereiding……



Elevator pitch (1 f.ck.ng minute)

• Dè oplossing; ik ben pas later geïnteresseerd in het probleem……

• Weet wie er in je publiek zit (ook als het 1 persoon is); niet pitchen is 
ook een keuze

• Luister en anticipeer; geen improvisatie

• Geloof!







Een goede pitch
• KORT: tussen de 30 seconden en 5 minuten

• DUIDELIJK: laat je hippe buzzwoorden achterwege, beperk je tot de 
essentie

• KRACHTIG: gebruik concrete woorden met een positieve connotatie, 
zoals ’winnen’, ‘verhogen’ of ‘onder budget’

• VISUEEL: vertel je verhaal zo beeldend mogelijk

• VERHALEND: bouw je pitch op als een verhaaltje, begin, midden en 
slot

• SPECIFIEK: geen luisteraar is hetzelfde, richt je pitch

• TEASEND: creëer verlangen naar meer


